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Liebe Wirtschaftsforderinnen und
Wirtschaftsforderer in Nordrhein-Westfalen,

am Standort Nordrhein-Westfalen investieren und weltweit expandieren: Die landeseigene
AuRenwirtschaftsforderungsgesellschaft NRW.Global Business ist die Partnerin fiir alle
Unternehmen bei Investitionsprojekten und der Ansiedlung in Nordrhein-Westfalen, bei der
ErschlieBung von Wachstumsmarkten sowie der Vernetzung mit internationalen
Geschaftspartner*innen. Als Deutschlands fiihrender Wirtschaftsstandort ist NRW weltweit
bei auslandischen Investoren gefragt und beheimatet zugleich zahlreiche Unternehmen
mit globalem Wachstumspotenzial.

Fir diese Aufgaben ist die Vernetzung mit Ihnen in der Wirtschaftsférderung vor Ort mit

Ihrer Expertise fir uns ein entscheidender Erfolgsfaktor. NRW.Global Business unterstitzt

Sie bei lhrer Arbeit mit einer Vielzahl von Informations- und Serviceangeboten:

e Unterstlitzung bei der Entwicklung und Vermarktung von Gewerbeflachen

o Newsletter INFO.KOMM fir die kommunale Wirtschaftsférderung

e NRW.Global Business-Weiterbildungsprogramme fiir die kommunale und regionale
Wirtschaftsforderung in Nordrhein-Westfalen

o NRW.Global Business-Netzwerktreffen der Wirtschaftsférderungen in NRW

e NRW.Global Business-Thematische Round Table: Kreislaufwirtschaft und Smart
Cities - intensive Netzwerkarbeit fir Wirtschaftsférderungen in NRW

NRW.Global Business-Weiterbildungsprogramme: zwei Programme mit
unterschiedlichen Seminartypen mit spezifischer Ausrichtung, Gruppengréile,
Anmeldeverfahren und -fristen sowie Kostenbeteiligung (siehe Ubersicht auf der letzten
Seite):

e NRW.Global Business-Weiterbildungsprogramm fur Grundlagen- und Fachseminare
und NRW.Global Business Online-Kurzseminare
¢ NRW.Global Business-Weiterbildungsprogramm fiir Managementseminare

Ziel der NRW.Global Business-Managementseminare ist es, Ihnen Kenntnisse und
Methoden zur effektiven Aufgabenbewaltigung sowie entsprechende Kompetenzen und
Fahigkeiten zu vermitteln.

Auflerdem kdnnen Sie systematisch im Modulsystem die verschiedenen Aspekte der
Wirtschaftsforderung erlernen und mit dem NRW.Global Business Zertifikat
Wirtschaftsforderung abschlieRen. Weitere Informationen dazu finden Sie auf unserer
Homepage unter: Zusammenarbeit mit Wirtschaftsforderungen.

Ihr Service fur die Wirtschaftsforderung will mit allen Aktivitdten einen Beitrag leisten,
damit NRW mit erfolgreich tatigen Wirtschaftsférderungen vor Ort weiterhin ein starker
Wirtschaftsstandort bleibt, der die wechselnden Herausforderungen kreativ nutzen kann.

lhre NRW.Global Business GmbH

Team Service fur die Wirtschaftsforderung

Moritz Ernst, Ruth Kampherm, Stefanie Schénrath
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NRW.Global Business-Weiterbildungsprogramm Managementseminare: 1. Halbjahr 2026:

Uberblick:
Nr Titel Termin ' geite
’ 2026
Konfliktmanagement und kollegiale Fallberatung in 15. + 16.
ol AP der Wirtschaftsforderung April 2026 o
M 2.2026 Zukunftsfahige Griindungsberatung — mit 18. + 19. 647
) klassischen Methoden und Ki-gestlitzter Analyse Mai 2026
M 3.2026 Kreativitatstechniken fiir Ideenfindung und 27. + 28. 8+9
) Problemlésung in der Wirtschaftsforderung Mai 2026
Markenbildung bei Projekten — Wirkung, 01.+ 02
M 4.2026 | Wiedererkennung und Riickhalt fiir innovative Juni 2026 10+11
Vorhaben der Wirtschaftsforderung
Innovationskraft der Wirtschaftsforderung starken - 10. + 11.
M 5.2026 | 5ych in herausfordernden Zeiten Juni 2026 12413
Wirkungsvolle Prasentationen mit Sprechkultur fur 17. + 18.
M 6.2026 die Wirtschaftsforderung Juni 2026 14+15
Anmeldung und Formalitaten 16
) Impressum
Ubersicht: Seminartypen in der Weiterbildung fiir die kommunale 17

Wirtschaftsforderung in Nordrhein-Westfalen
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Managementseminar
M 1.2026

Thema
Konfliktmanagement und kollegiale Fallberatung in der Wirtschaftsférderung

Inhalt

Die Wirtschaftsforderung arbeitet fiir die Kommune, ist aber auch Ansprechpartnerin fir die
Belange der Unternehmen vor Ort. Nicht immer ist diese Schnittstelle aufgrund unterschied-
licher Ziele, Interessen, Aufgaben und Wertvorstellungen konfliktfrei. Lernen Sie, Spannun-
gen friihzeitig zu erkennen, offen damit umzugehen und diese gewinnbringend flr alle Betei-
ligten zu klaren. Konfliktimanagement heif3t, Konflikte angemessen auszutragen und sie als
Chance fir eine kreative Zusammenarbeit - in unterschiedlichen Situationen - zu nutzen.
Zum einen sind Sie vielleicht selbst involviert, zu anderen kann es auch vorkommen, dass
Sie als Moderator*in / Vermittler“in zwischen anderen Beteiligten angefragt werden. Nach
diesem Workshop sind Sie in der Lage, verschiedene Konflikte zu unterscheiden und unter-
schiedliche Losungsansatze im jeweils geforderten Kontext zu verfolgen. Dabei bleiben Sie
konstruktiv und wertschatzend.

Elemente

e Entstehung von Konflikten

e Unterschiedliche Konfliktarten

e Chancen und Risiken im Konflikt

e  Grundeinstellung zu Konflikten

e  Kommunikative Herausforderungen im Konflikt

e Konflikt verstehen und einordnen

e  Vermittlung im Konflikt

e Konfliktbearbeitung durch kollegiale Fallberatung

e Umgang mit Beziehungs- und Sachkonflikten

e Umgang mit schwierigen Auftraggeber*innen, Kund*innen und Vorgesetzten
e Strategien und Interventionen fir schwierige Situationen

Zielgruppe
Fach- und Fuhrungskrafte

Ort
Detmold

Kosten
93,-€ fiir die Ubernachtung im Seminarhotel
360,-€ Seminargebuhr

Maximale Teilnehmer*innenzahl
16 Personen

Datum
Mittwoch, 15. April, 10 Uhr bis Donnerstag, 16. April 2026, 17 Uhr

Seminarleitung
Ruth Kampherm

Baustein fir NRW.Global Business Zertifikat Wirtschaftsférderung
Seminartyp: Managementseminar
Modul: Soziale Kompetenzen
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Trainer fiir ,,Konfliktmanagement und kollegiale Fallberatung in der Wirtschafts-
forderung“

Stefan Kemser
kemser? — Coaching & Training im Dialog

Informationen zum Trainer

e Bankkaufmann, Diplomkaufmann, Trainer, Coach und Berater

e Inhaber kemser?

e 1999 — 2012: Geschéftsfihrender Gesellschafter eines Trainingsinstituts
e seit 2007 freiberuflich als Trainer und Coach tatig

e  Konzeptionierung und Durchfiihrung von NRW.Global Business-Seminaren auch zum
Thema Konfliktmanagement

e U.a. Trainer bei der Haufe Akademie

e Kunden und dadurch aktuelles und fundiertes Wissen im Behdrdenbereich zu Konflikt-
management und Fihrung / Zusammenarbeit

e  Fundierte Ausbildungen: Neurolinguistische Programmierung (NLP), cert. NLP-Trainer
(INLPTA) / Systemische Beratung und Coaching (Milton Erickson Institut Heidelberg,
DBVC akkreditiert) / Master of Advanced Hypnosis Applications /

e Erlebnisorientierter Managementtrainer / Trainer der TAM-Trainerakademie
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Managementseminar
M 2.2026

Thema

Zukunftsfiahige Griindungsberatung — mit klassischen Methoden und Kl-gestiitzter
Analyse

Inhalt

Grunder*innen von Kleinunternehmen wenden sich in der frihen Phase ihrer Unterneh-
mensentwicklung haufig an die kommunale oder regionale Wirtschaftsférderung. Dabei ste-
hen sie vor grundlegenden Fragen: Wer ist meine Zielgruppe? Was macht mein Angebot
besonders? Und wie realistisch ist mein Marktzugang? Dieses Seminar unterstiitzt Sie da-
bei, solche Ideen fundiert zu analysieren — mit klassischen Methoden wie Marktanalyse und
SWOT sowie mit modernen Kl-Tools. Sie erleben nicht nur, wie Kl bei der Erstellung von
Geschaftsideen und Businessplanen unterstlitzen kann — Sie erstellen mithilfe von Kl selbst
einen Businessplan und nutzen Kl anschlieffend zur Bewertung eines Businessplans. Dabei
reflektieren Sie, worauf bei Kl-gestutzten Bewertungen zu achten ist und wie Sie Chancen
und Grenzen dieser Tools realistisch einschatzen.

Im Fokus steht dabei nicht die klassische Finanzplanung, sondern die Beurteilung von Ge-
schéftsideen, Zielgruppenpassung und Umsetzbarkeit — praxisnah, interaktiv und mit Raum
fur Diskussion und Anwendung.

Elemente:

e Marktanalyse und Zielgruppenbestimmung: Marktgré3e und -wachstum, Wettbe-
werbsanalyse, Zielgruppenanalyse

e Produkte und Dienstleistungen: Alleinstellungsmerkmale, Wertversprechen / Value
Proposition

e Marketing- und Vertriebsstrategie: Produkt, Vertrieb, Kommunikation, Preis

e Kl und Businessplane: Grundlagen von KI, Einfihrung in Kl-gestltzte Tools zur Erstel-
lung von Businessplanen, Kl-gestiitzte Bewertung von Businessplanen

e  Fallstudien, Workshops und Erfahrungsaustausch

Zielgruppe
Fach- und Fiihrungskrafte

Ort
Wuppertal

Kosten
105,- € fiir die Ubernachtung im Seminarhotel
360,- € Seminargebulhr

Maximale Teilnehmer*innenzahl
16 Personen

Datum
Montag, 18. Mai, 10 Uhr bis Dienstag, 19. Mai 2026, 17 Uhr

Seminarleitung
Stefanie Schonrath

Baustein fiir NRW.Global Business-Zertifikat Wirtschaftsforderung
Seminartyp: Fachseminar
Modul: Unternehmensgriindung und -entwicklung

Seite 6
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Trainer fiir ,,Zukunftsfahige Griindungsberatung — mit klassischen Methoden und Ki-
gestiitzter Analyse*

Prof. Dr. Jonas Jasper

Hochschule Niederrhein, Fachbereich
Wirtschaftswissenschaften

Informationen zum Trainer

Professor fiir Betriebswirtschaftslehre, insbesondere Sales und Marketing an der Hoch-
schule Niederrhein.

Mehr als 10 Jahre Erfahrung in der Unternehmensberatung mit Schwerpunkt auf Innova-
tionsmanagement, Marketing und Vertrieb.

Berufliche Stationen unter anderem in (internationalen) Konzernen in den Branchen Ma-
schinenbau, Kreislaufwirtschaft und Industrieanlagen.

Seit 2011 selbststandiger Berater und Trainer.
Berufliche Auslandserfahrung in den USA, China und Vietnam.

Promotion im Bereich Wirtschaftswissenschaften an der Universitat Miinster bei Prof. Dr.
Dr. h.c. Klaus Backhaus.

Seite 7
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Managementseminar
M 3.2026

Thema

Kreativitatstechniken fiir Ideenfindung und Problemlésung in der Wirtschaftsférde-
rung

Inhalt

Als Wirtschaftsférder*in sind Sie immer wieder gefordert, kreative Ideen fiir neue Projekte zu
entwickeln oder innovative Lésungsansatze fur bestehende Herausforderungen zu finden. In
diesem Workshop lernen Sie verschiedene Kreativitatstechniken kennen, die Sie dabei un-
terstitzen kdnnen — sowohl im individuellen Arbeiten als auch im Team. Sie probieren die
Methoden direkt in der Gruppe aus und erfahren, wie Sie kreative Prozesse gezielt ansto-
Ren und strukturieren kénnen.

Ein besonderer Fokus liegt dabei auf der praktischen Anwendbarkeit im beruflichen Alltag.
Anhand praxisnaher Themen und Beispiele aus der Wirtschaftsférderung erarbeiten wir ge-
meinsam, wie sich kreative Ideenfindung konkret umsetzen lasst — sei es zur Entwicklung
neuer Projekte, zur Loésung komplexer Probleme oder zur Starkung der Zusammenarbeit mit
regionalen Akteuren.

Elemente

o Kreativitdt: Voraussetzungen und Irrglauben

e Design Thinking als Grundlage fiir den Innovationsprozess
e Denkblockaden und Handlungsmuster auflésen

e Improvisationsiibungen

e Visualisierung von Problemen und Lésungen

Zielgruppe

Fach- und Fiihrungskrafte

Ort
Aachen

Maximale Teilnehmer*innenzahl

12 Personen

Kosten
100,- Euro fiir die Ubernachtung im Seminarhotel inkl. Friihstiick
360,- Euro Seminargebiihr

Datum
Mittwoch, 27. Mai, 10 Uhr bis Donnerstag, 28. Mai 2026, 17 Uhr

Seminarleitung

Moritz Ernst

Baustein fiir NRW.Global Business Zertifikat Wirtschaftsforderung
Seminartyp: Managementseminar

Modul: Managementkompetenzen
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Trainer fiir ,,Kreativitatstechniken fiir Ideenfindung und Problemlésung in der Wirt-
schaftsforderung“

Rudolf Knauer
Institut fur Management-Entwicklung

Informationen zum Trainer

Konzeptionierung und Durchfiihrung der NRW.Global Business-Seminare seit 2019 zu
den Themen ,Kreativitatstechnik und Methoden der agilen Co-kreativen Zusammenar-
beit"

Seminarreihe zum Thema Reifegradorientierte Bestandsentwicklung der kommunalen
Wirtschaftsférderung in NRW

MBA systemischen Organisationsentwicklung und zertifizierter Innovations-Coach, New
Work Facilitator mit dem Fokus auf Transformationsgestaltung, Teamentwicklung und
Fihrungskraftecoaching

8 Jahre Erfahrung als Fihrungskraft in einem Softwareunternehmen in unterschiedlichen
Landern

Seit 17 Jahren Selbstandiger Berater, Trainer, Coach in vielen unterschiedlichen Bran-
chen. Lehrbeauftragter der OTH Regensburg zu den Themen Innovationsmanagement,
Kommunikation und Mitarbeiterfliihrung

Zertifikatskurs ,Innovations-Coaches” an der OTH Regensburg seit 2011

Rockfan, Hundeliebhaber und Genussmensch
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Managementseminar
M 4.2026

Thema

Markenbildung bei Projekten — Wirkung, Wiedererkennung und Riickhalt fiir innova-
tive Vorhaben der Wirtschaftsférderung

Inhalt

Viele Projekte der Wirtschaftsforderung starten mit guten Ideen. Haufig miissen Andere zum
Mitmachen oder Finanzieren Uberzeugt werden. Gerade in kleinen Teams oder bei vielen
parallellaufenden Vorhaben fehlen oft Zeit und Ressourcen fiir eine klare Zielsetzung und
eine eindeutige Kommunikation. Projekte verlaufen sich im Alltag, verlieren Aufmerksamkeit
und gehen damit leicht unter. Innovative Vorhaben benétigen zur Umsetzung eine verstand-
liche Positionierung und eindeutige Kommunikation, die eine Markenbildung mit sich bringt.
Projekte mit eigener Marke sind im besten Fall selbst bei Personalwechseln oder politischen
Umbriichen tragfahig und wirken motivierend flr potenzielle Kooperationspartner*innen.

In diesem Seminar erfahren Sie, wie Projekte so konzipiert werden kénnen, dass sie eine
starke eigene ,Marke‘ entwickeln: eindeutig identifizierbar, strukturiert geplant, mit klaren
Zielen und Profil, wirksam kommunizierbar und nachhaltig belastbar. Sie lernen einfache,
praxistaugliche Werkzeuge kennen, um eigene Projekte besser zu strukturieren, intern wie
extern zu vermitteln und zur Umsetzung zu bringen — auch ohne groRes Team oder Budget.

Elemente
e  Warum Projekte oft scheitern — und wie gute Positionierung hilft
e Was ist eine Projektmarke?

In 5 Schritten zur Projektmarke: praxisnah & konkret

Ziel klaren

Zielgruppen & Beteiligte benennen
Nutzenversprechen formulieren

Marke sichtbar machen und intern verankern
Kommunikationsplan erstellen

YV VVYV

Praxisiibungen in Einzel- und Gruppenarbeit: Aus einem Projekt eine Marke machen

Zielgruppe
Fach- und Flhrungskréfte

Ort

Xanten

Kosten
104,-€ fiir die Ubernachtungen im Seminarhotel (weitere Infos: Seite 18)

Maximale Teilnehmer*innenzahl

16 Personen

Datum
Montag, 1. Juni, 10 Uhr, bis Dienstag, 2. Juni 2026, 17 Uhr

Seminarleitung
Stefanie Schonrath

Baustein fiir NRW.Global Business Zertifikat Wirtschaftsforderung

Seminartyp: Fachseminar
Modul: Stadt- und Regionalentwicklung



Referent fiir ,,Markenbildung bei Projekten — Wirkung, Wiedererkennung und Riickhalt
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fiir innovative Vorhaben der Wirtschaftsférderung““

Prof. Dr. Jonas Jasper

Hochschule Niederrhein, Fachbereich
Wirtschaftswissenschaften

Informationen zum Trainer

Professor fiir Betriebswirtschaftslehre, insbesondere Sales und Marketing an der Hoch-
schule Niederrhein.

Mehr als 10 Jahre Erfahrung in der Unternehmensberatung mit Schwerpunkt auf Innova-
tionsmanagement, Marketing und Vertrieb.

Berufliche Stationen unter anderem in (internationalen) Konzernen in den Branchen Ma-
schinenbau, Kreislaufwirtschaft und Industrieanlagen.

Seit 2011 selbststandiger Berater und Trainer.
Berufliche Auslandserfahrung in den USA, China und Vietnam.

Promotion im Bereich Wirtschaftswissenschaften an der Universitat Miinster bei Prof. Dr.
Dr. h.c. Klaus Backhaus.

Seite 11
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Managementseminar
M 5.2026

Thema
Innovationskraft der Wirtschaftsforderung starken - auch in herausfordernden Zeiten

Inhalt

Wirtschaftsforder*innen stehen heute einer Vielzahl von Herausforderungen gegeniiber: von
multiplen Krisen in den Unternehmen (Klimawandel, geopolitische Unsicherheiten, Lieferket-
tenprobleme, Fachkraftemangel, Flachenknappheit) bis hin zu rasantem technologischem
Wandel — etwa durch den Einsatz Kiinstlicher Intelligenz. Dabei ist es oft wichtig zwischen
dringlichen, bzw. ,Muss“ Themen und den eigenen operativen Themen zu jonglieren. Hinzu
kommen die Herausforderungen, die Sie selbst am Horizont fiir Ihr Aufgabengebiet oder die
Kommune herannahen sehen. Herausforderungen, die am besten zeitnah durchdacht wer-
den sollten, um am Ende nicht unter Zeitdruck nur noch eine suboptimale Losung liefern zu
kénnen. Im Seminar erarbeiten Sie Wege, wie Sie in der Wirtschaftsforderung und in Ihrer
personlichen Aufgabenwelt unter diesen Bedingungen handlungsfahig, Idsungsorientiert und
kreativ bleiben kénnen. Es geht darum, Instrumente und Methoden kennenzulernen, um
trotz steigender Anforderungen effizient zu arbeiten, Prioritaten klar zu setzen und vor allem
Raum fiir Innovation zu schaffen — fiir sich selbst wie auch im Team. Die Erhaltung personli-
cher und organisatorischer Wirksamkeit ist dabei das klare Ziel.

Elemente

e  Getting Things Done - eine wirksame Methode, Vielfalt in den Griff zu bekommen
e Hinderungsgriinde fir die eigene Entfaltung erkennen und bearbeiten

e Freirdume fur Kreativitdt und Aktivitét schaffen und in den Alltag integrieren

e Die eigenen Plane im Blick behalten und verfolgen

e Unterscheiden und Bewerten von vielfaltigen Herausforderungen

e  Ordnung ins Chaos bringen

e Das eigene (Arbeits-) Umfeld nutzen und fiir die eigenen Projekte gewinnen

e  Kiritiker Uiberzeugen - Kritik und Widerstand als Antrieb nutzen

Zielgruppe
Fach- und Fiihrungskrafte

Ort
Bonn

Kosten
130,-€ fiir die Ubernachtung im Seminarhotel
360,-€ Seminargebihr

Maximale Teilnehmer*innenzahl
16 Personen

Datum
Mittwoch, 10. Juni, 10 Uhr bis Donnerstag, 11. Juni 2026, 17 Uhr

Seminarleitung
Stefanie Schénrath

Baustein fiir NRW.Global Business Zertifikat Wirtschaftsforderung
Seminartyp: Managementseminar
Modul: Managementkompetenzen
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Trainer fiir ,,Innovationskraft der Wirtschaftsforderung starken - auch in herausfor-
dernden Zeiten“

Stefan Kemser

kemser? — Coaching & Training im Dialog

Informationen zum Trainer

Bankkaufmann, Diplomkaufmann, Trainer, Coach und Berater

Inhaber kemser?

1999 — 2012: Geschéftsfihrender Gesellschafter eines Trainingsinstituts
seit 2007 freiberuflich als Trainer und Coach tatig

Konzeptionierung und Durchfiihrung von NRW.Global Business-Seminaren auch zum
Thema Konfliktmanagement

U.a. Trainer bei der Haufe Akademie

Kunden und dadurch aktuelles und fundiertes Wissen im Behordenbereich zu Konflik-
management und Fihrung / Zusammenarbeit

Fundierte Ausbildungen: Neurolinguistische Programmierung (NLP), cert. NLP-Trainer
(INLPTA) / Systemische Beratung und Coaching (Milton Erickson Institut Heidelberg,
DBVC akkreditiert) / Master of Advanced Hypnosis Applications /

Erlebnisorientierter Managementtrainer / Trainer der TAM-Trainerakademie

Seite 13
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Managementseminar
M 6.2026

Thema
Wirkungsvolle Prasentationen mit Sprechkultur fiir die Wirtschaftsférderung

Inhalt

Wirtschaftsforder*innen prasentieren in unterschiedlichen Situationen den eigenen Standort
mit seinen Starken, aktuellen Entwicklungen oder herausragenden Projekten. Sie haben als
Vertreter*in der Wirtschaftsférderung haufig die besondere Herausforderung, komplexe
Sachverhalte zielgruppengerecht auf den Punkt zu bringen. Dabei werden die Zielgruppen
der Wirtschaftsférderung immer heterogener und stellen jeweils besondere Anspriiche. Im-
mer geht es darum, als Mensch souveran aufzutreten.

Wir bieten lhnen eine Probebiihne zum Uben, um |hre Inhalte glaubwiirdig und die eigenen
Standpunkte Uberzeugend zu vertreten. Das Thema Sprechkultur umfasst die Aspekte der
Korpersprache, stimmiger Ausdruckskraft, klarer Artikulation sowie Prasenz und Atem-Si-
cherheit. Mit Sprechkultur erleichtern Sie Ihrem Publikum das Zuhéren und Sie starken
gleichzeitig lhre eigene Sicherheit. Zu den Themen Ausstrahlung und Ausdruckskraft, Ate-
menergie, wirkungsvolle Stimme, Artikulation, Umgang mit Lampenfieber, Stérungen, Kritik
und Pannen erhalten Sie aktuelle Informationen. Im Mittelpunkt stehen aber Ihre Kurz-Pra-
sentationen mit Feedback sowie Ubungen zur Atem- und Sprechkompetenz.

Elemente

¢ Inhalte mit Glaubwirdigkeit préasentieren

e  Buhne — Ihr Territorium — sicher agieren im fremden Umfeld

e Mitinhaltlicher Sicherheit und Sprechkultur Ihr Publikum gewinnen

e Signale der Korpersprache mit Interpretationsspielrdumen

e Besonderheiten der Prasentationen der Wirtschaftsforderungen

e  Zielgruppen der Wirtschaftsférderung: Anforderungen, Trends

o Komplexe Sachverhalte der Wirtschaftsférderung verstandlich auf den Punkt bringen

e  Stimmige Ausdruckskraft mit Tonfall, Gestik und Mimik

e Zauber der Artikulation: Zuhdren leichtmachen

e Atem-Sicherheit und souveranem Klang: sicher werden und sicher wahrgenommen
werden

e Umgang mit Lampenfieber -

e Sprechen & Prasenz - das ,Publikum®, das Gegenuber, fir Themen gewinnen.

Zielgruppe
Fachkrafte mit Prasentationserfahrungen

Ort
Hagen

Kosten
120,-€ fiir die Ubernachtung im Seminarhotel
360,-€ Seminargebihr

Maximale Teilnehmer*innenzahl
14 Personen

Datum
Mittwoch, 17. Juni, 10 Uhr bis Donnerstag, 18. Juni 2026, 17 Uhr

Seminarleitung
Ruth Kampherm

Baustein fur NRW.Global Business Zertifikat Wirtschaftsférderung
Seminartyp: Managementseminar
Modul: Managementkompetenzen

Seite 14
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Trainerin fiir ,,Wirkungsvolle Prasentationen mit Sprechkultur fiir die Wirtschafts-
forderung“

Maria Beck
Stimmtrainerin und Life Coach

Informationen zur Trainerin

e Gesangsstudium an der Musik-Hochschule Dusseldorf

e Seit 1996: Stimmtrainerin im Wirtschaftsbereich

e Fortbildung zur Mediatorin

e Zertifikate zu neurobiologisch- psychologischen Aspekten

Seite 15
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Anmeldung und Formalitaten

Alle Seminare sind flr Mitarbeiter*innen der kommunalen und regionalen Wirtschaftsférde-

rung in Nordrhein-Westfalen bestimmt. Fur die Anmeldung beachten Sie bitte:

e Sie kdnnen sich ausschlieBlich individuell mit dem Online-Formular fiir die Seminare
vormerken. Wollen Sie in den Verteiler aufgenommen werden? Bitte melden Sie sich bei:
weiterbildung@nrwglobalbusiness.com.

e Bei zu geringer Nachfrage behalten wir uns vor, Veranstaltungen abzusagen.

Besonderheiten fiir Managementseminare (s. auch Ubersicht letzte Seite):

e Fur alle Managementseminare wird ein Teilnahmebeitrag von 180,-€ pro Seminartag
erhoben.

o Bitte klaren Sie mit Ihrem Arbeitgebenden vor lhrer Interessensbekundung die Kos-
tenibernahme. Dafiir haben Sie bis zum 9. Januar 2026 Zeit!

e Weitere Kosten entstehen bei den mehrtagigen Seminaren durch die Ubernachtung im
Seminarhotel, die fur Sie von uns standardmafig gebucht wird und im Einzelfall wieder
abbestellt werden kann. Die Hotelpreise verstehen sich inklusive Friihstiick. Die Uber-
nachtungskosten sind vor Ort zu begleichen. Bei den mehrtagigen Seminaren organisie-
ren wir ein gemeinsames Abendprogramm, so dass die Ubernachtung vor Ort insbeson-
dere fUr den Erfahrungsaustausch sehr sinnvoll ist.

e Vom 9. Dezember 2025 bis 9. Januar 2026 kénnen Sie lhr Interesse fiir Inre Anmel-
dung bekunden. Dazu erhalten Sie am 9. Dezember 2025 ein personalisiertes Online-
Formular fur die Seminare.

e Sollte es zu Uberbuchungen kommen, werden wir die Seminarplatze verlosen. Das Er-
gebnis erhalten Sie spatestens am 14. Januar 2026. Sollten Sie fiir ein ausgewahltes
Seminar nicht ausgelost worden sein, nehmen wir Sie automatisch auf die Warteliste
und informieren Sie, sobald ein Platz frei wird. Sollten Sie keine Rickmeldung erhalten:
Melden Sie sich bitte!

Die Zahl Ihrer Interessensbekundungen ist nicht begrenzt.

Bitte beachten Sie diese Stornoregeln fiir Managementseminare: Sagen Sie lhre Se-

minarteilnahme wieder ab oder erscheinen gar nicht, stellen wir Ihnen die entstehenden

Kosten in Rechnung. Ihre Absage muss schriftlich per Mail erfolgen und wird von uns

schriftlich bestatigt. Erst mit der Bestatigung wird die Absage verbindlich. Die Stornoge-

blhr betragt:

= bei Absage von mehr als 8 Wochen vor Seminarbeginn: keine Kosten.

= Absage zwischen 8 und 6 Wochen vor Seminarbeginn: 90,-€ pro Seminartag.

= Absage weniger als 6 Wochen vor Seminarbeginn oder Nicht-Teilnahme: 180,-€ pro
Seminartag.

= Samtliche Stornogeblihren entstehen nicht, wenn Sie selbst fir eine*n Ersatzteilneh-
mer*in sorgen oder wir den Seminarplatz nachbesetzen kénnen.

= Bei Hotelbuchungen richten sich die Stornogebihren nach den jeweiligen Ge-
schaftsbedingungen der Hotels und miissen ebenfalls von lhnen bezahlt werden.

e Etwa zehn Wochen vor Seminarbeginn senden wir Ihnen ein ausfihrliches Programm

mit Hinweisen zur Anreise sowie die Rechnung Uber lhren Seminarbeitrag

lhre Ansprechpersonen zu allen Fragen der Weiterbildung fiir die kommunale Wirt-
schaftsforderung in Nordrhein-Westfalen sowie fiir das NRW.Global Business-
Zertifikat Wirtschaftsfoérderung sind:

\
&
o

Moritz Ernst Ruth Kampherm Stefanie Schonrath
+49 211 13000 - 129 +49 211 13000 - 191 +49 211 13000 — 123
Mailadresse fiir das Team: weiterbildung@nrwglobalbusiness.com

Impressum

NRW.Global Business GmbH - Trade & Investment Agency
Volklinger StralRe 4

40219 Dusseldorf, Germany

Phone +49 211 13000 0

Service fur die Wirtschaftsférderung:
Ruth Kampherm, Bereichsleiterin

Inhalt und Konzeption:
Moritz Ernst, Ruth Kampherm und Stefanie Schénrath
Disseldorf, Dezember 2025
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Ubersicht: Seminartypen im NRW.Global Business-Weiterbildungsprogramm fiir die
kommunale Wirtschaftsforderung in Nordrhein-Westfalen

Seminartyp

Grundlagenseminare und

A Online-Kurzseminare
Fachseminare

Managementseminare

Inhalte

Managementkompetenzen:
Arbeitsplanung / Fihrung / Organisation /
Strategieentwicklung / Ideenfindung
Soziale Kompetenzen: Kommunikation,
Argumentieren, Prasentieren /Umgang
mit Konfiikten und Verhandlungen /
Moderation

Grundlagenkenntnisse der Kompakte Wissensvermittiung zu
Wirtschaftsférderung fir Einsteiger*innen [ELSOE RN

Fachseminare mit Praxisbeispielen aus
den Wirtschaftsférderungen in NRW /
Workshops

Kompakte Updates zu allen Themen der
Wirtschaftsférderung

Kurzvorstellung von Praxisbeispielen

Verdffentlichung im
NRW.Global Business-
Programm

Grundlagen- und Fachseminare und Online-Kurzseminare Managementseminare

Dauer des Seminars

id.R. 1 Tag / max. 2,5 Tage 1,5 -4 Stunden

i.d.R. 2 Tage

Gruppengrofe

16 bis 20 Personen 16 - unbegrenzt 12 bis 18 Personen

Seminarzahl pro Person pro

Halbjahr maximal 3 unbegrenzt
Teilnahmebeitrag kostenfrei 180€ pro Seminartag
Weitere Seminarkosten ggf. Ubernachtungskosten bei keine ggf. Ubernachtungskosten bei
mehrtégigen Seminaren mehrtégigen Seminaren
Verdffentlichung des 00.12.2025 09.12.2025

Angebots

Zeitraum fiir lhre
Interessensbekundungen

09. bis 16.12.2025 09.12.2025 bis 09.01.2026

Bei Uberbuchung

Losverfahren Losverfahren

Riickmeldung

14.01.2026 + Versand der Rechnungen

Bestédtigung Seminarplatz bzw. Platz auf der Warteliste: 18.12.2025 ilber den Seminarteilnahmebeitrag

Sie erhalten das

Seminarprogramm mit Anfahrtshinweisen spatestens 4 Wochen vor dem
Seminar

Seminarprogramm mit Anfahrtshinweisen
spétestens 10 Wochen vor dem Seminar

Stornogebiihren bei Absage

Absage bis 21 Tage: keine Kosten /
20- 10 Tage: 80€ /
<10 Tage: 180€ pro Seminartag

Absage > 8 Wochen: keine Kosten /
8 bis 6 Wochen: 90€ /
<6 Wochen: 180€ pro Seminartag

Bitte beachten:
Stornobedingungen

Sémtliche Stornogebiihren entstehen nicht, wenn Sie selbst fur eine™n Ersatzteilnehmer~in sorgen oder wir den Seminarplatz
nachbesetzen kénnen. Bei Hotelbuchungen richten sich die Stornogebiihren nach den jeweiligen Geschéaftsbedingungen der
Hotels und miissen ebenfalls von Ihnen bezahlt werden. lhre Absage muss schriftlich per Mail an:
weiterbildung@nrwglobalbusiness.com erfolgen. Sie wird von uns schriftlich bestatigt und erst damit verbindlich!

Bitte melden Sie sich!

Bitte melden Sie sich bei: weiterbildung@nrwglobalbusiness.com

-wenn Sie auf Ihre Interessensbekundungen keine automatische Bestétigung erhalten.
-wenn Sie nach den Losverfahren keine Bestétigung Ihrer Anmeldungen erhalten.

- sollten vor dem Seminar keine detaillierten Seminarinfos bei lhnen ankommen.




